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Rodrigo  Escobar N
5 ½ PONIENTE C #1736 – Talca
Cel: 79698241
Email:  rescobarn1cl@gmail.com
PERFIL PROFESIONAL

Ejecutivo  orientado a resultados con 20 años de exitosa trayectoria comercial  y docente desempeñada en empresas nacionales.
EXPERIENCIA LABORAL

UNIVERSIDAD AUTONOMA DE CHILE-sede TALCA
Docente Universitario
Pre –Post Grados



     Marzo  2003– Diciembre 2012
Responsable/Titular en  el área de Gestión de Empresas. Reporto al Vicedecano de la Facultad de Ciencias Empresariales.

Responsabilidades y logros:

· Dicta diversos cursos  en el área de Marketing  y Gestión  de Empresas para  carreras de: Ingeniería Comercial  y Ingeniería Civil Industrial  respectivamente.(aún hoy vigente).

· Aproximadamente 250 alumnos por semestre.(Pre Grado); 30 Alumnos por año (Post Grados)

UNIVERSIDAD DE TALCA

Docente Universitario
Pre –Post Grados



     Marzo  2002– Diciembre 2010

Responsable de la docencia en cursos que se indican para la carrera de Ingeniería Civil Industrial.
Responsabilidades y logros:

· Dicta  cursos  de Administración General y Desarrollo Organizacional (pre grado)

· Dicta cursos de Diplomados en Gestión de Recursos Humanos y Administración de Empresas en temas de política y estrategia.
EMPRESA DE SERVICIOS SANITARIOS DEL MAULE S.A.

Subgerente de Desarrollo 






     Enero 1991 – Enero  2002
Responsable de aspectos normativos y de política  comercial de la compañía. A cargo de 6 analistas. Reporte al Gerente Comercial.

Responsabilidades y logros:

· Definición e Implementación del plan comercial

· Definición de la política y normativa  del  servicio al cliente.
· Diseño/ implementación  de Sistemas de Medición de la Gestión. 
· Formula bases de  licitación para la  tercerización de servicios domiciliarios a nivel regional.
· Establece y Aplica estrategias de precios y comunicaciones corporativas de la Compañía.

· Desarrollo de  clientes, aumentando la oferta a través de nuevos servicios
Por 4 años en paralelo a mis funciones se me encargo (dependía del Gerente General) liderar proyectos transversales en el proceso del cambio organizacional de la Empresa. 

EMPRESA IMPRESORA GUTEMBERG

Gerente de Ventas Zonal






 Enero 1990 – Diciembre 1990

Responsable del 100% de las ventas de la zona. Reporte al Gerente General
Responsabilidades y logros:

· Definición y puesta en marcha del plan comercial 

· Definición de la fuerza de ventas  regional

· Atención y generación de clientes

ESTUDIOS

Ingeniero Comercial - Universidad de Concepción 



                 1990
Máster en Administración de Empresas – Universidad de Talca


   2002
Diplomado en Preparación y Evaluación de Proyectos –Universidad de Chile                     1998
Certificados: PUCCH/UAI –Temas: Liderazgo: Comunicaciones Corporativas/Gestión del Cambio  y  Marketing
Otros: UNIVERSIDAD DE DEUSTO.(ESPAÑA)

           UNIVERSIDAD HS:( HOLANDA)

          UNIVERSIDAD LUIGGI BOCCONI (ITALIA)
Idiomas: Ingles Intermedio

OTROS DATOS PERSONALES

Casado, 1 hija, nacida el 03/12/1992
